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Warum  haben Sie schon einmal bei Otto, 
Quelle oder Neckermann bestellt? 
Vermutlich weil es einfach ist und die 

Angebote passen. Wäre es nicht toll, wenn man auch 
Mailings aus dem Katalog bestellen könnte? 

Dies ist jetzt mit dem aktuellen Mailingkatalog® 
Nr. 3 möglich. Herausgeber ist die Firma Briefo-
druck®. Die Thüringer Mailingschmiede setzt da-
mit neue Akzente. Wiederverkäufer werden bestens 
unterstützt, denn der Mailingkatalog® ist auch mit 
eigenem Cover erhältlich.
41 Mailingvorschläge sind katalogisiert und zu ei-
nem Verkaufsförderungsmittel für Agenturen in 
einem hochwertigen Katalog gebunden. Die Um-
schlagseiten eins bis vier sind von Marketing- und 

Werbe agenturen frei gestaltbar. Die Inhaltseiten des 
 Katalogs werden auf Wunsch mit oder ohne Preis-
tabelle produziert. Ein Muster-Bestellservice steht für 
alle Mailingvarianten bereit. 

Sprechen Sie uns an! 
Gern senden wir Ihnen ein Template der gewünsch-
ten Mailing-Idee zu. Sie stellen Ihre druckfähigen 
Daten zur Verfügung und bekommen von uns ein 
„Rundum-sorglos-Paket“ bis zur Postauflieferung. 
Wir bringen Sie sicher durch alle postalischen Vor-
schriften und kümmern uns darum, dass Ihr Mailing 
zum günstigsten Portotarif versendet werden kann. 

Mailings für den Mittelstand!
In diesem Bereich der Wirtschaft wird das Mailing 
noch vergleichsweise wenig genutzt. Laut einer Unter-
suchung der Deutschen Post AG nutzen heute nur 30 
Prozent der mittelständischen Unternehmen das Me-
dium Mailing. Transparente Märkte und ein starker 
Wettbewerb führen aber dazu, dass auch kleine und 
mittelständige Unternehmen künftig mehr Kommu-
nikation betreiben müssen. Das Directmail wird daher 
in den nächsten Jahren vom Mittelstand stärker nach-
gefragt. Dadurch wiederum werden Werbe treibende 
stärker mit dem Thema Mailing konfrontiert. 

Hier liegt also noch ein großes Potenzial! Mit Hilfe 
des Mailingkatalogs können Marketing- und Werbe-
agenturen dieses Potenzial heben.
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